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destacados de la semana

1 raps, que se

encuentra en

plena cose-

cha, para esta

temporada se

proyecta con
precios similares a los que ha
tenido los dltimos dos afios,
pero con mayores rendimien-
tos que en la cosecha anterior.
Esto a pesar de la caida de cer-
ca de un 20% en la superficie
sembrada, que se redujo de 48
mil hectireas a 42 mil esta
temporada, segin datos de
Agrotop. Las proyecciones se
basan en que factores como el
clima impactaron positiva-
mente en el crecimiento de la
oleaginosa, lo que lleva a que
se espere un aumento en el
rendimiento por hectéirea,
permitiendo que algunos pro-
ductores alcancen los 46 qq/
ha promedio.

Los buenos rendimientos
podrian compensar un precio
que no ha subido, esto debido
a que a nivel global el aceite
de raps se habria mantenido
en valores estables o leve-
mente inferiores a los del afio
pasado, como seifiala Felipe
Artigas, primer vicepresiden-
te de SOFO.

“Esto ha llevado a que las
plantas compren practica-
mente al mismo precio del
afo anterior o ligeramente
por debajo”, dice.

Para esta temporada el va-
lor de la oleaginosa, de acuer-
do a los analistas, estaria en
torno a los 430 v 450 dolares
por tonelada versus los US$
430 del afo pasado, “lo que
equivale a aproximadamente
a 42 mil pesos por quintal. En
mi opinion, el cierre de este
afio estard con precios mas ba-
jos que los del ano pasado”, co-
menta Julio Oberg, de Agro-
gestion Oberg.

Esta situacion se inserta en
un ciclo bajo de commodities,
lo que lleva a que los poderes
compradores ofrezcan for-
mulas que permitan al agri-
cultor mejorar sus rentabili-
dades.

“Como empresa hemos op-
tado por privilegiar precios

Costo Raps hibrido de Invierno IMI

COSTOS* TOTAL SIN ARRIENDO 1.721.401
COSTOS TOTAL CON ARRIENDO 1.951.401
INGRESOS

Alternativas de rendimiento ggm/ha &0 bty 48
$/qgm U$480/ton $950 45,600 45,600 45,600
Ingreso Bruto 1.824.000 2.006.400 2188.800
Ingreso Neto Sin arriendo 102.600 285.000 467.400
Ingreso Neto Con arriendo $230.000 -127.401 55.000 237.400

* Costos consideran maquinarias, insumos, fletes, mano de obra y costos directos.

Fuente: Julio Oberg, Agrogestion Oberg Lida

Raps, con buenos
rendimientos
precios estables

Los malos resultados econémicos de la temporada pasada
llevaron a una menor superficie, pero una primavera con clima
templado permite proyectar rendimientos de unos 46 qq/ha.

CATALINA PINELA ESPINOZA

Comparacion de Raps entre temporadas

Temporada Superficie Rendimientos Precios (x tonelada)
2023/2024 42.000 43 qg/ha UsSD$430
2024/2025* 48.000 40 - 46 qg/ha USD$430 - USD$450

Fuente: Julio Oberg, Agrogestion Oberg Ltda

minimos garantizados y reli-
quidacion en escala variable,
dependiendo de la evoluecion
de los precios del aceite y la
proteina. Eso funciondé muy
bien el afio pasado. Todos los
agricultores que siguieron es-
te camino fueron reliquida-
dos v lograron capturar el al-
za de los precios de aceite del
segundo semestre del afo pa-
sado. Actualmente, nuestra
escala de precios parte en tor-
no a los 430 US$/MT y sube
de acuerdo a e6mo vayan evo-
lucionando los precios de co-
locacion. Los precios spot es-
tan en torno a los 450 US$/
MT, dependiendo del punto
de entrega”, explica Alex
Strodthoff, gerente general
de Agrotop.

Al final del dia, como le va-
ya al productor dependera,
entonces, tanto de los rendi-
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mientos como de los costos.
En célculos de Julio Oberg,
un agricultor que tenga un
rendimiento de 44 quintales
por hectarea, con un precio
fundo de $45.600, obtendria
un ingreso bruto de
$2.006.400. Con costos de
$1.721.401, sin tener que pa-
gar arriendo, el ingreso neto
seria de $285 mil. En cambio,
si arrendara, el ingreso seria
de $55 mil. Si el rendimiento
fuera del orden de los 40 qq/
ha, el productor podria per-
der mas de 100 mil pesos por
hectarea (ver infografia).

LA ESPERANZA ESTA
EN LOS
RENDIMIENTOS

A la fecha, cuando se esta
en plena cosecha, se estima
que la produceion nacional
este afo estaria entre las 160

* Estimado

mil y 170 mil toneladas.

“La superficie bajo cerca de
un 20% y los rendimientos
estan buenos, probablemente
por sobre los 40 gqq/ha en
promedio nacional. La zona
de Nuble, que a la fecha tiene
el mayor porcentaje de avan-
ce, tuvo muy buenos rendi-
mientos, tanto en grano co-
mo en materia grasa”, explica
Alex Strodthoff.

Este ano, las condiciones
climaticas dela primavera es-
tarian jugando a favor del
cultivo, ya que se registro una
temporada templada, sin epi-
sodios de altas temperaturas,
lo que se suma a lluvias den-
tro de lo normal y a la ausen-
cia de heladas.

“Si bien los rendimientos
actuales se encuentran apro-
ximadamente un 5% por de-
bajo de los del ano pasado,



rada.

ain se mantienen un10% por
encima del promedio histéri-
co delailtima década. La ex-
pectativa, si bien es regular,
estd puesta en los rendimien-
tos, que creo que son los que
nos van a salvar, porque los
precios nuevamente vienen
bajos”, explica Artigas, refi-
riéndose a lo que se ha visto
en las dos primeras semanas
de cosecha.

En cuanto a la calidad del
raps para esta temporada, se

EAMPO
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El rendimiento podria llegar a 46 qg/ha segun las proyecciones para esta tempo-

espera que no varie mucho,
solo podria presentar una ba-
ja en la materia grasa de la
oleaginosa, lo que es normal
en un afio con rendimientos
altos.

“El contenido de materia
grasa, que es el factor mas re-
levante en el raps, se encuen-
tra un 1% por debajo del re-
gistrado el afio pasado. Esto
no resulta inusual, ya que en
algunos cultivos, cuando los
rendimientos son altos, las
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grasas tienden a diluirse”, co-
menta Artigas.

La produceion nacional de
raps se destina principalmen-
te a la elaboracion de aceite
en empresas nacionales ya la
exportacion internacional.

LOS DESAFIOS DEL
SECTOR

Aligual que en los distintos
sectores del agro, el raps pre-
senta desatios que dificultan
que los productores puedan

EDITORA _
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20%

Bajo la superficie
respecto a la tem-
porada pasada.

obtener mejores resultados,
tales como la prohibicion en
Chile para utilizar semillas
modificadas genéticamente,
que podrian servir para en-
frentar problemas como se-
quias, alta salinidad, o tener
mayores contenidos grasos.
Esto, ademas, es visto como
una desventaja respecto a lo
que viene del exterior.

“Chile prohibe la siembra
de material OGM parala pro-
duceion de granos, pero auto-
riza la importacion de aceites
transgénicos y harinas pro-
teicas también transgénicas.
Eso es un contrasentido y una
clara desventaja competitiva
para nuestra produccion de
oleaginosas. Esta asimetria
pasa por temas politicos y de-
ben ser resueltos”, menciona
Alex Strodthoff.

Ademias, tal como pasa en
otros cultives como la avena,
el déficit de infraestructura
para guardar las produccio-
nes y poder salir a un merca-
do competitivo en un mejor
momento es algo que genera,
muchas veces, pérdidas para
los agricultores, sobre todo
los medianos y pequenios.

“El déficit de infraestructu-
ra de guarda, el agregar mas
valor a los productos deriva-
dos del raps, desarrollo del
producto en el mercado na-
cional, son otros temas en
que hay mucho que hacer”,
puntualiza el gerente de
Agrotop.
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|
a demanda
mundial de

lacteos va a
superar a la
oferta. Esa
es una bue-
nanoticia paralos productores en to-
do el mundo y en Chile. Es decir, los
productores estan en el negocio co-
rrecto”, enfatiza Sergio Niklitschek,
presidente del Consorcio Lechero.

Mas, a pesar de que en los dos 1lti-
mos anos los precios han mejorado,
la produccion del pais no lo ha he-
cho. Efectivamente, segiin los datos
de un analista del mercado que pre-
fiere no ser mencionado, recién en
2024 hubo una leve alza y para el
2025 “se creceria alrededordeun 4 o
un 4,5%”".

Precios bajos, sequia, insumos ca-
ros, entre otros factores, llevaron a
que muchos productores no resistie-
ran y se retiraran del negocio y caye-
ra la recepcion de leche.

Pero, desde hace poco mas de un
ano, los vientos cambiaron. El precio
de la leche a productor mejoré y el
clima acompafi6 para tener mejores
pastos, con lo que en 2024, habria
habido una leve alza de la recepcion
de leche.

La necesidad de aprovechar las
ventajas que tiene el rubro moviliza-
ron a todos los eslabones de la cade-
na, vy por primera vez, en mas de 10
afios, se coordinan para enfrentar los
desafios del rubro.

“Es importante trabajar con una
estrategia sectorial que de direccio-
namiento v més certeza a toda la ca-
denay alos inversionistas. Esto es fu-
turo. Es esencial trabajar en forma
coordinada y colaborativa. Y se ha
ido logrando”, dice Niklitschek.

Como parte de eso crearon el Cen-
tro de Informacion para el Desarro-
llo Sustentable de la Cadena Lactea
de Chile, que se unieron organizacio-
nes piblicas, como el FIA y Odepa,
junto a las del sector privado como el
Consorcio, Fedeleche y Exporlac, y a
universidades como la Catélica y la
Austral, con el objetivo de generar
informacion consensuada en base a
numeros comprendidos y avalados
por todos, que sirvan para la toma de
decisiones publicas y privadas.

SUMAR PRODUCTORES Y
BAJAR COSTOS
Para aprovechar la demanda glo-
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.0s avances del
sector lacteo
hacia el futuro

Si bien el rubro esta estancado en produccion, a pesar de que los precios a
productor estan en buen pie, los expertos recalcan que la demanda global esta
en alza. Para poder responder a esos desafios, los distintos eslabones de la

cadena trabajan para poder aprovechar el potencial.

PATRICIA VILDOSOLA ERRAZURIZ

bal, es clave que se aumente la pro-
duccidn, dicen los expertos. Sin em-
bargo, eso significa invertir.

“El productor para poder aumen-
tar su produccion tiene que invertir y
para poder hacerlo, tiene que tener
mejor rentabilidad. El precio pagado
a productor y la rentabilidad del ne-
gocio tienen que ser suficientes para
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que se crezca”, dice Marcos Winkler,
presidente de la Federacion de Pro-
ductores de Leche (Fedeleche).

Los altos costos de los insumos,
que se dispararon durante la pande-
mia, golpearon también la producti-
vidad lactea, ya que, muchos produc-
tores, enfrentados a bajos ingresos
—por precios que no compensaban

el esfuerzo—, reducian su inversion,
por ejemplo en la aplicacion de pro-
ductos, lo que, inevitablemente gol-
peo la calidad de las praderas y con
ello, disminuyo la productividad y la
calidad de la leche.

Otro factor que ha detenido la in-
version son las dificultades para su-
mar tierras. Con valores de $8 0 $9

EL DESAFIO DE LA CUM-
BRE MUNDIAL EN CHILE

Un desafio a corto plazo para toda la cadena lac-
tea es el Congreso Mundial de la Leche, que por
primera vez en 122 anos se realizara no solo en
Chile, sino que en América Latina.

Hasta Santiago se espera la llegada de cerca de
mil personas, entre los que estaran lo representan-
tes del 75% de la produccion lactea mundial.
“Ahi hay una vitrina insuperable para los lacteos
de Chile. Es una oportunidad para dejar una muy
buena imagen frente al sector mundial, pero
también para tener aqui a expertos de
renombre que mostraran lo que esta
ocurriendo en todos los ambitos del
sector lacteo”, enfatiza Iturrieta.

millones por hectarea, la posibilidad
de crecer se estanca.

“Recién hace unos seis meses se
comenzo a mover lentamente”, co-
menta un analista.

Los mas afectados por precios ba-
josy altos costos son los mas chicos y
los medianos, porque “aun teniendo
un precio que es del top 10 del mun-
do, no pueden seguir porque la eco-
nomia de escala no les da y lamenta-
blemente han ido cerrando”, recalca
Winkler.

La ecuacion, entonces, es clara:
para mejorar el negocio, se vuelve
esencial disminuir costos, La formu-
la es la asociatividad, que permitiria
acceder a mejores precios de insu-
mos (al comprar por voliimenes), y
disponer de un volumen de leche
mis atractivo para la industria, y, por
lo mismo tener un mayor poder ne-
gociador.

Por ende, en Fedeleche han venido
incentivando, desde hace unos 10
aifos, la creacion de cooperativas co-
mo una herramienta para mejorar la
rentabilidad del negocio.

Otro problema ha sido el tema
normativo y legal, permisologia in-
cluida, ya que, al igual que con otras
industrias, hace muy lento la posibi-
lidad de coneretar nuevas lecherias o
crecer con las que existen, lo que
puede significar hasta dos afos de
tramites.

REGAR PARA AVANZAR
Desde lo productivo, el sector ya
resiente el cambio climatico, espe-
cialmente por la disminucién de las
Iluvias en las zonas lecheras.
Ahi el trabajo debe ser adaptarse a
la nueva realidad climatica.



FORTALECER EL CONSUMO

INTERNO

Sergio Niklitschek.

Una forma de potenciar el sector, dicen los expertos, es

seguir aumentando el consumo interno de leche y pro-
ductos lacteos, especialmente por el impacto que tiene

la leche en la nutrician.

Por lo mismo, uno de |los desafios es fortalecer el mensa-
je de que la leche representa nutricidn y salud, tema en
que el sector, como un todo, a traves del Consorcio
Lechero esta trabajando el programa Gracias a la Leche.
Winkler explica que el aumento del consumo interno
empujaria la demanda, y esto llevaria a tener mejores
precios y, como resultado, una mejora de la rentabilidad.
Lo apoya el analista de mercado quien sostiene que “si
nos vamos a jugar la vida para crecer, el crecimiento
debe estar supeditado al consumo interno”.

“Llamese riego, cultivos suple-
mentarios, cambiar la estructura de
pastos del predio. Esto es algo que se
debe ver segin la zona del pais que
esté ubicado. Eso lo estamos apoyan-
do con expertos y charlas, para mos-
trar cudles son las herramientas. La
idea es que se estén preparando para
esto”, plantea Winkler.

Las sequias y los cambios en la
épocayvolumen de lluvias ha signifi-
cado que el riego se transforme en la
opcion para poder seguir producien-
do de manera eficiente. De hecho, el
paisaje surefio ya incorpora pivotes u
otros sistemas que permitan contar
con praderas, aun cuando lalluviano
llegue.

Octavio Oltra, gerente del Consor-
cio y secretario nacional de la IDF,
entidad que organiza la Cumbre
Mundial de la Leche (ver recuadro),
explica que se ha visto que los pre-
dios con riego son mucho mas renta-
bles, va que permiten tener mayor
seguridad de forraje. “Ya no se puede
confiar en la regularidad de la plu-
viometria. El riego es una alternativa
que permite alcanzar mayor produc-
tividad. El tema es como accedemos
y como utilizamos de manera mas
eficiente el agua.

Efectivamente el tema requiere
que sea considerado dentro de las
politicas y beneficios estatales, como
ocurre con otras zonas. Dado que el
sur nunca habia tenido necesidad de
regar, no cuenta con sistemas de acu-
mulacion ni de distribueion.

Ademas, en cuanto a las aguas su-
perficiales, ya hay restricciones para
la entrega de derechos en el rio Bue-
no y estan por restringirse también
en el Rahue y el Maullin. , Los que

han optado por pozos, tienen el pro-
blema de conseguir inscribirlos.
“Hemos hecho un trabajo de explicar
ala CNR y la DGA y los organismos,
lo que significa el acceso al agua ac,
que es muy distinto a lo que ocurre
en la zona central, pero no hemos lo-
grado llegar a buen término para po-
der inscribir nuestros pozos. Hemos
tenido reuniones con asesores, pero
con escaso avance”, enfatiza Win-
Kler.

Los productores, ademas, tienen
otra tarea: aprender a hacer un uso
mis eficiente del agua. “Hay un
aprendizaje que hacer, se esta apo-
yando con charlas. Aqui hay que in-
novar”, plantea Oltra.

SOSTENIBILIDAD ANTE
TODO

Si bien desde hace un tiempo que
el sector trabaja en mejorar la soste-
nibilidad econdmica, social y am-
biental, en todos los eslabones de la
cadena, reconocen que este es el te-
ma bajo el cual caen pricticamente
todos los desafios del rubro. En el
pais se viene trabajando desde hace
va tiempo.

“Dentro de los paises productores,

Marcos Winkler,

Octavio Oltra.

FEDELECHE EL MERCURIO

Guillermo lturrieta

4 a4,5%

se espera que crezcala
recepcién de leche en
2025.

15%

crecieron las exportacio-
nes lacteas en 2024,

nosotros, siendo chicos en volumen,
somos muy importantes en lo que te-
nemos en sustentabilidad: estudios
en carbono, en metano, alianza entre
gremios para avanzar en esta mate-
ria”, comenta Winkler.

Y aqui existe unanimidad en la ca-
dena: la sostenibilidad es el alero ba-
jo el cual caen pricticamente todos
los desafios del sector.

Octavio Oltra explica que “la vi-
sién es que estamos en un momento
en que hay una oportunidad, pero no
estd carente de desafios. Podemos
llegar a aumentar la produecion, pe-
ro si no nos planteamos que se haga

QUIEN SE QUEDA CON LA LECHERIA

Otro de los problemas que lleva a la pérdida de leche-
rias es el lento o escaso recambio generacional. Los
jovenes crecen, estudian y se van a trabajar a las ciu-
dades, y no quieren quedarse en los campos.

Asi, muchos de los que quedan, optan por vender sus

lecherias.

“Es un tema gue genera preocupacion, porgue los
esfuerzos por mantener a los jévenes no estan dando
los resultados buscadosa”, dice Guillermo Iturrieta.

La férmula para enfrentarlo ha sido tecnificar la leche-

de manera sostenible, no vamos a
poder cumplir. Hoy es clave mirar el
conjunto”,

Fue con eso en mente que en 2024
se lanzo el protocolo de bienestar
animal y, ademds, se certificaron 18
predios lecheros con el sello Chile
Origen Consciente, en donde traba-
jan unidos los sectores piblico y pri-
vado.

Ademas del bienestar animal, mu-
chos predios estan trabajando para
disminuir sus gases de efecto inver-
nadero, con cambios en la genética y
también en la alimentacion. Ade-
mas, se esta trabajando con temas
como el uso mais eficiente del agua y
los residuos.

Oltra explica que en general, los
productores tienen un buen nivel en
diversas areas de sustentabilidad y
bienestar animal, “pero no es visto,
porque estd al interior de los campos.
Una certificacion, como Chile Ori-
gen Consciente ayuda a que esos lo-
gros sean reconocidos”.

A lo que Niklitschek agrega que
“en Chile hemos evolucionado y a ni-
vel tecnolégico no tenemos nada que
envidiarle a los paises desarrollados,
pero no basta con decirlo. Hay que
demostrarlo y certificarlo”.

EXPORTAR VALOR
AGREGADO

Chile, por su tamafio, nunca seri
un gran exportador de leche, en tér-
minos de volumen, lo que no signifi-
ca que la exportacion no sea impor-
tante para el sector. Por lo mismo,
Guillermo Iturrieta, presidente de
Exporlac, plantea que si bien el pais
no va a ser nunca un operador del
mercado mundial lacteo, si tiene una
fortaleza como exportador, porque
cuenta con el ingreso a muchos mer-
cados, a los que se llega a través de
productos de nichos, como los pre-
parados alimenticios infantiles. “Es-

ria, a través de robotizacidn o de sistemas rotativos,
donde se ordefan simultaneamente 40 o mas vacas,
lo que permite seguir trabajando y tambioén entusias-
mar a lo jovenes para gue se queden en el campo.
“Hoy con la ordefia con robot permite que el produc-

tor tenga mas tiempo, puede salir y administrar a la

distancia. Todo hoy considera la tecnologia, que pue-
de estar a distintos niveles, desde la genética animal,

de las plantas, en sanidad y en los equipos de proce-

s0”, comenta Niklitschek.

tos son el segundo producto mas ex-
portado por el pais, el primer lugar lo
tiene la leche condensada. Los que-
s0s recién van en tercer lugar”, dice.

Precisamente a eso apunta la es-
trategia que se viene trabajando en el
sector. De hecho, en el iltimo ano las
exportaciones del rubro han tenido
un crecimiento en torno al 15%, im-
pulsadas por Brasil, donde se creci6
un 182% (que sigue explicado por le-
che en polvo) al liberarse algunas
trabas que impactaban a algunos ex-
portadores grandes; y Colombia, que
crecid en un 80%.

“Esto se explica porque no ha ha-
bido aranceles compensatorios y
también porque el grupo Gloria, que
llegd a Chile hace poco, tiene opera-
ciones claves en Colombia, por lo
tanto, se estd abasteciendo de su ope-
racion en Chile, cosa que antes no
ocurria. Y tanto Brasil como Colom-
bia nos dieron un mercado extra pa-
ralaleche en polvo el afio pasado, en-
tonces eso explica bien el erecimien-
to del 2024 respecto al 2023, plan-
tea Iturrieta.

Respecto a lo que se viene, recalca
que es trabajar en la apertura de nue-
vos mercados, especialmente en
Asia.

La idea es seguir fortaleciendo las
exportaciones y la mira esta puesta
en Asia, especialmente con Indone-
sia, Vietnam y Filipinas, ademas de
India, donde ya se tienen acuerdos o
se estin negociando 0 modernizando
los que existen, y que representan
una poblacién de cerca de 2 mil mi-
llones de personas con una creciente
clase media con mayor poder adqui-
sitivo.

“Es importante que la diplomacia
comercial incluya a nuestro sector,
porque no siempre es incluido”, dice
Itarrieta

Otro producto que podria ampliar
su exportacion son los quesos.

De hecho, en este ambito se estan
generando varias inversiones, como
una nueva planta de Colin para la
produccion de mozzarella; o Sopro-
le, que recientemente arrendd una
planta en Frutillar. “Aqui la apuesta
debe ser a aquellos productos que
tengan ventajas arancelarias”, dice el
analista.

Un tema clave, agrega, es que se
agilice el proceso de habilitacion de
plantas, especialmente con paises de
la region.
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6 proyectos
innovadores
impulsados
por jovenes
rurales

“Mi primer negocio rural” partio solo en Coquimbo
y Los Rios. Tras el éxito, con mas de 100 proyectos
funcionando, que van desde lombricultura en
guano de oveja a electrocultivo de lipulo, este aiio
crean 400 nuevos cupos en 11 regiones.

CATALINA PINELA ESPINOZA

laudia Godoy, de 29

anos, desde nifia vio

como Ana, sumadre,

al igual que su abue-

la, dedicabasuvidaa

la crianza de ovejas
en Rio Bueno, en la regién de Los
Rios. Claudia queria quedarse vi-
viendo en el sur y encontré en el
guano de esas ovejas una formula
para eso: reconvertirlo a través de la
lombricultura.

Pero, la pequena agricultora ne-
cesitaba recursos para poder hacer
esa reconversion y los encontré en el
proyecto “Mi primer negocio rural”
de Indap.

Hoy son mias de 100 los jovenes
que, al igual que Claudia, han en-
contrado una oportunidad a través
de esa iniciativa. Se trata de un plan
piloto que, en 2024, puso en marcha
el Indap, para apoyar a jovene de zo-
nas rurales, de hasta 40 afios, que
tengan proyectos innovadores y fac-
tibles.

La iniciativa partio solo en las re-
giones de Coquimbo y Los Rios, ya
que la encuesta de jovenes rurales

de Indap de 2023 arrojé que eran
las con mayor cantidad de ellos.

Resulto tan positiva que en 2025
se extiende a Arica y Parinacota,
Valparaiso, Metropolitana, O'Hig-
gins, Maule, Nuble, Biobio, Arauca-
nia, Los Lagos, Magallanes v Aysén.
Las que no son incluidas es por la
baja cantidad de jévenes que tienen.

“En total son 400 nuevos puestos
de financiamiento, los que se iran
distribuyendo de manera equitativa
en las diferentes regiones, esto debi-
do a que hay algunas que tienen ma-
yor presencia de jovenes que otras”,
explica Santiago Rojas, director na-
cional del Indap.

El programa entrega un aporte de
hasta $3,5 millones para dar el pun-
tapié inicial del negocio, ademas de
un aporte de hasta $700 mil de capi-
tal de trabajo. Cuanto reciba cada
iniciativa dependera de la califica-
cion que alcancen después del
acompafamiento inicial. A la ayuda
monetaria se le suma el asesora-
miento téenico para la elaboracion
de planes de trabajo comercial.

A continuacion, seis de estos pro-
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Carla Miranda usa la técnica del electrocultivo para producir el lupulo para su cerveza. el 1% del

lupulo que se utiliza en Chile es de origen nacional.

3

vectos, destacados por el programa,
es decir que obtuvieron la totalidad
del financiamiento:

LOMBRICES Y GUANO DE
OVEJAS

Claudia Godoy va trabaja en la
puesta en marcha de su iniciativa,
que busca producir y vender humus
de lombriz altamente nutritivo. La
diferencia con otros humus es que el
suyo proviene del gnano que dejan
las ovejas que siempre han criado su
madre y su abuela.

Descubrir la posibilidad de obte-
ner un financiamiento para poder
concretarlo fue lo que la decidi6 a
lanzarse. Postuloy se gand los recur-
sos con los que ahora comenzari a
instalar la lombricultura.

“En marzo de 2024, asistl a una
reunién informativa de Indap don-
de presentaron un programa que
llam6 mi atencion. Fue entonces
cuando decidi que era momento de
hacer algo innovador. Aunque no
sabia si mi idea seria tan novedosa,
para mi si lo era, porque en mi casa

GENTILEZA DE MAURICIO QLI

La crianza de cerdos en condiciones de menos
estrés generaria carne de mejor calidad.

Lombrices en el
guano de oveja,
en Rio Bueno.

nuneca habiamos hecho algo similar.
Asi nacié mi interés por la lombri-
cultura”, explica la joven.

Considera que este emprendi-
miento es una manera de contribuir
amejorar las condiciones del medio
ambiente y también en su comuni-
dad, puesto que espera que se ex-
panda.

ELECTROCULTIVO DE
LUPULO

Angela Badilla junto con su fami-
lia se dedica, desde hace mas de
ocho afios, ala elaboracion de cerve-
za artesanal en Conaripe, region de
Los Rios. Siempre enfrentaron difi-
cultades para adquirir lapulo, clave
para la produccion de cerveza, pues
en Chile solo se produce el 1% del la-
pulo que demanda la industria.

Hace cerca de cuatro afios descu-
brio que podia cultivar su propio -
pulo conlatéenica del electrocultivo

GEMTILEZA DE CLAUDIA GODOY

~que utiliza el poder de la electrici-
dad atmosférica y el campo magné-
tico terrestre para el crecimiento de
las plantas- con la que produce li-
pulo en su predio.

“Hace un tiempo, un amigo nos
regalé tres plantas de ldpulo. Deci-
dimos comenzar a trabajar con ellas
para conocer mejor su cultivo. Nos
dimos cuenta de que esta planta se
adaptaba perfectamente al territo-
rio donde nos encontramos. Asi, co-
menzamos a sembrar y los resulta-
dos fueron extraordinarios: con un
esfuerzo minimo, una sola planta
nos produjo aproximadamente un
kilo de flor seca, que es la parte utili-
zada en la elaboracion de cerveza”,
explica Badilla.

La oportunidad de expandir la
produccion de lipulo era algo muy
importante para ella y su familia,
por lo cual busco la manera de ad-
quirir financiamiento, es asi como



GENTILEZA DE RAULLOYOLA

Raul y Claudia Loyola deshidratan desechos organicos que

recolectan en deshidratadores solares construidos por ellos.

llega a Indap. Siendo parte del pro-
grama han podido ampliar conside-
rablemente su produccion, mante-
niendo su compromiso de fomentar
el cultivo local v sostenible de este
valioso ingrediente.

“Ahora con el proyecto de Indap
hemos tenido la posibilidad de ir
ampliando nuestra capacidad de
produccion desde los LOO0O m2 alos
2.500 m2”, agrega Badilla.

Bioinsumos a partir de

BACTERIAS

José Matamala nacio en Chile, pe-
ro vivio gran parte de su vida en
Neuquén, al sur de Argentina. Cuen-
ta que cuando hace unos aifios volvié
al pais tuvo la oportunidad de parti-
cipar en un proyecto ecologico en el
valle del Elqui, en donde, junto a
otros jovenes se formd en agroecolo-
gia. Fue en ese contexto donde co-
menzd a entender gradualmente las
dinamicas de los ecosistemas.

“En alglin momento descubri un
libro sobre biofertilizantes orgénicos
que me entusiasmo mucho. Aprendi
que los microorganismos presentes
en el suelo, conocidos en la agroeco-
logia como microorganismos benéfi-
cos, son fundamentales para el eco-

GENTILEZA DE JOSE MATAMALA

sistema”, explica Matamala.

Entonces decide elaborar, en un
taller en su casa en La Serena,
bioinsumos como biofertilizantes
foliares v pesticidas naturales a
partir de esos microorganismos
nativos, ademas de jabon potasico.
Con la idea, el joven fue a buscar
opciones de financiamiento y de
asesoramiento técnico. Asi llegd a
ser parte del programa “Mi primer
negocio rural”, puesen las asesorias
que le daban en el mismo Indap le
ofrecieron postular.

Asi nace “Don Bacter”. “La deno-
minacion ‘bacteria’ es una represen-
tacion de los microorganismos be-
néficos del suelo, que incluyen bac-
terias, hongos, levaduras y otros se-
res de diversas formas y tamanos.
Todos ellos trabajan en conjunto en
el suelo, donde unos se alimentan de
otros, y en ese proceso liberan y reci-
clan nutrientes que se encuentran
en la materia organica en formas
complejas”, comenta Matamala.

UVAS PISQUERAS

Carla Miranda tiene 41anos y hoy
se dedica a un pequeno emprendi-
miento familiar de fabricacion de
pisco, en la zona de Rio Hurtado en

La produc-
cion del pis-

co seria de
300 botellas
este afo.

José Matama-
lay Katia
Fierro usan
microorganis-
mos nativos.

la Region de Coquimbo.

“Mi papa toda la vida fue agricul-
tor en el mismo terreno que con mis
hermanos heredamos. Lo compro
con mucho esfuerzo. Tuvo gallinas y
otros animales, después vino el bo-
om de las parras de uva pisquera,
cuando nacié la famosa cooperativa
Capel, y es ahi que empieza a dedi-
carse aesoy se hace socio dela Capel
por el resto de su vida”, cuenta.

Al morir el padre, ella y sus her-
manos pensaron en vender el cam-
po, pero finalmente decidieron dar-
le un nuevo rumbo.

“Nos pusimos a pensar como va-
mos a vender algo que a nuestro pa-
dre le costo toda una vida de sacrifi-
cio. Lo malo es que de Capel siempre
se ha recibido poco dinero, a noso-
tros no nos alcanzaba como para
mantener el campo. Por eso decidi-
mos dar un giro y ahi nace la idea de
hacer un pisco”, comenta la em-
prendedora.

Lamujer recuerda que dieron con
otro joven que se dedicaba a lo mis-
mo y que habia creado una coopera-
tiva. Se hacen parte de ella y asi lo-
gran generar su primera produceion
de pisco, el cual denominaron “Don
Verdejo”, en honor a su padre, ya

que este era su apodo.

La primera produccion fue de 100
botellas, de las cuales, vendieron 98
entre su familia y cercanos. Queria
crecer, pero 10s recursos no eran su-
ficientes, recurrié a Indap y consi-
guid ser parte de “Mi primer negocio
rural”. Con el aporte de la institu-
cion lograron comprar una despali-
lladora y una prensa, implementos
basicos para producir el pisco, conlo
que pudieron crecer a 300 botellas.

DESHIDRATADORES Y
RESTOS ORGANICOS

En la comuna de Coquimbo, los
hermanos Rail Loyola y su herma-
na Claudia desarrollan dos empren-
dimientos.

Partieron con Ketran del Valle,
iniciativa que tiene como objetivo la
fabricacion de deshidratadores so-
lares, de los que ya cuentan con cua-
tro modelos para distintos tipos de
publicos, desde maquinas para des-
hidratar desde un kilo hasta algunas
que soportan 16 kilos de material
fresco.

Hace algiin tiempo se enfocaron
en un nuevo proyecto, llamado Lo-
cal Circular.

“Nos iba bien con los deshidrata-
dores, pero, después pensamos en
complementarlos”, cuenta Ral.

Asi hace menos de tres meses, for-
malizaron Local Circular, una ini-
ciativa centrada en la gestion de re-
siduos organicos.

“Ofrecemos un servicio de retiro
de residuos para hogares y restau-
rantes. Proveemos contenedores
herméticos de 20 litros y retiramos
los residuos segin el plan que el
cliente elija -retiros mensuales,
quincenales o semanales—, Este ser-
vicio esta inspirado en mi interés
por la lombricultura, una técnica
que descubri mientras trabajaba
con los deshidratadores solares”, ex-
plica Loyola.

Los emprenbdedores ahora bus-
can seguir vinculando la experiencia
en deshidratadores solares para ge-
nerar un impacto doble. Trabajan
con instituciones como Corfo e In-
dap para implementar estas solu-
ciones en predios agricolas, ayudan-
do a productores a gestionar sus re-
siduos organicos y convertirlos en
fertilizantes naturales, sin recurrir a
agroquimicos.

La idea de la pareja de hermanos
fue buscar el apoyo en Indap para

asi poder concretar el negocio y con
eso aportar a la economia familiar.

CRIANZA DE CERDOS
FELICES

En el sector de Mashue, localidad
ubicada en la ribera norte del rio
Bueno, en La Union, vive Mauricio
Quiniao, joven de 30 afos que cred
el emprendimiento “PorciMac”, con
el que busca, segun dice, criar cer-
dos libres y felices.

“Porcimac”, nace debido a la ne-
cesidad de Quiniao de buscar alter-
nativas que lo mantuvieran viviendo
en el campo. El joven es oriundo de
Vina del Mar, pero hace un par de
anos decidié mudarse al sur para
poder tener una vida mas tranquila
con su pareja, Macarena. Juntos
buscaron opciones laborales que les
permitieran quedarse en el campo.
Asi llegan alos cerdos, pero no criar-
los de la manera habitual, sino que
correteando sueltos por el campo,
como una forma de reducir el estrés
que les provoca el encierro.

Ademis, optaron por la raza Du-
roc Americano, reconocida por su
mayor masa muscular, rapido creci-
miento y mayor productividad en
comparacion con las que suelen tra-
bajar los pequefios productores.
También tomaron otras decisiones
como que los lechones sean desteta-
dos a los 30 dias y criados durante
tres meses bajo el sistema de cama
profunda, que utiliza un piso de tie-
rra cubierto con 5 em de paja o viru-
tas. Este método reduce el estrés,
mejora la calidad de la carne y dis-
minuye el uso de agua, ya que lalim-
pieza se realiza cada dos meses.

Ademas reutilizan los residuos de
esas camas. “En Mashue, donde el
agua es escasa, la paja utilizada se
descompone durante un ano para
usarla como materia orginica en las
siembras, mejorando la fertiliza-
cion”, agrega Quiniao.

Tras el fallecimiento de su pareja,
hace un afio, Quiniao se vio tentado
a volver a su ciudad natal, ya que se
sentia muy solo en el sur. Sin embar-
go, cuando recibié el apoyo de Indap
para continuar con su proyecto, op-
t6 por quedarse,

“Soy uno de los que estd tratando
de luchar con quedarse en el campo,
sacando adelante la idea de que el
campo puede ser un negocio y tam-
bién puede, a la vez, ser rentable”,
menciona Quiniao.
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stamos muy
contentos y
emociona-
dos. Este es
el trabajo de
todos los
criadores y a veces la gente comiin no
entiende lo que significa preparar un
caballo chileno. Son muchos afios.
Por eso, llegar a esta cuspide de ser
coronado como el eriadero Campedn
de Chile es muy importante para no-
sotros”, dice Pablo Baraona.

El propietario del criadero El Car-
men de Nilahue, flamante campedn
de la Final del Rodeo para Criadores,
cuenta que hace unos 25 afos parti6
con su pasion por el caballo chileno.

En una serie de Campeones muy
disputada, en la que el suspenso re-
corrid la medialuna, El Carmen de
Nilahue, representado por la dupla
de Anibal Baraona y Pablo Aninat,
conduciendo a las yeguas Convenci-
day Carabela, se impuso con 35 pun-
tos en la medialuna de Pocuro, de
Calle Larga, en Los Andes.

El segundo lugar fue para el cria-
dero Carimallin, con Pedro Espinoza
y Arturo Rios, en Don Choiio y Ele-
gante, con 33, y el tercero quedo en
manos del criadero Palmas de Pefia-
flor, con Alfredo Moreno y Juan Ig-
nacio Meza, en Tay Mal y Bien Paga-
da, con 32.

66

TRABAJO VALIDADO

Un emocionado Anibal Baraona
coincide en destacar el trabajo que
hay detras del triunfo.

“Es una emocion muy grande. Mi
papa lleva 25 afos criando desde que
compro su caballo el Contento. Saca-
mos la cuenta que €l corrio su prime-
ra final en 2004, cuando salié cuarto
campeon de Chile, y ahora estamos
en 20257, senala Anibal Baraona.

El nuevo campedn del rodeo para
criadores destaca el orgullo para la
familia y para el criadero.

Clemente, Anibal y Pablo Baraona, y Pablo Aninat , a la izquierda.

GENTILEZA JAIME

El Carmen
de Nilahue,
Campeon de
los eriadores

Pablo Baraona, el propietario, se titulé campedn de
la Final; en tanto, su hijo Anibal, corriendo con
Pablo Aninat en las yeguas Convencida y Carabela,
se impuso en la serie de Campeones.

ARNALDO GUERRA MARTINEZ

“Imaginese todo lo que hay detras
buscando validar un trabajo después
de tantos anos de esfuerzo no solo
monetario, sino de tiempo, desgaste,
sacrificio, tanto familiares como per-
sonales, y de toda la gente que esta
detras, como el equipo veterinario,
los que trabajan los caballos, que es-
tan todos los dias en esto. La gente
que no cria no sabe el sinfin de deta-
lles, desde la desparasitacion de los
potreros, del riego del campo, que
forman un ladrillo en la construccion

de estos proyectos. Con este triunfo
se valida el trabajo y la vision que uno
va teniendo de las lineas y del dia a
dia del criadero”, agrega.

El primer triunfo del eriadero lo
obtuvo su hermano José Domingo
cuando corrié una final de Chile
como criador y después vino el
cuarto lugar del papay otrallegada
a la final.

“Ganar la final de los criadores se-
ria otro granito, es lo que hemos bus-
cado siempre. Corremos todo criado

EZ/FEDERACION DE CRIADORES

y lo tinico que compramos afuera es
para abrir las lineas maternas del
criadero”, agrega Baraona hijo.

YEGUAS EN LA MADUREZ

Las yeguas Convencida y Carabela
llevaban 11 anos esperando su opor-
tunidad. En la nueva temporada ha-
bian mostrado sus cartas al ganar el
rodeo del club Casas de Tongoy, en
mayo de 2024,

Anibal Baraona reconoce y agra-
dece el trabajo que hizo con ellas Ni-
colds Arévalo, que cumpli6 un ciclo
en el eriadero.

“Son dos veguas que nosotros las
caracterizamos como muy francas en
las quinchas y cada dia se han ido
amaestrando mas. Son hijas del Con-
tento en dos madres que a nosotros
nos encantan. Pelusita esla madre de
la Carabela, una yegua de ranking,
finalista de Chile que corrian los her-
manos Hernandez. Por el lado de la
Convencida, su madre es Farandula,
que es Talento. Son de lineas que an-
damos buscando para darles un poco
mas de rusticidad a nuestros caba-
llos”, comenta.

Pablo Baraona, en tanto, cuenta
que ha privilegiado la sangre del
Contento, que viene del Guardién, la
que ha ido mezclando con potros y
yeguas principalmente de origen
Santa Isabel, en madres Talento y
Rico Raco. También con lineas ma-
ternas del criadero Dofia Lore y ca-
ballos de El Principio. “Como dicen
los grandes criadores, en general uno
tiene que apoyarse en grandes lineas
maternas para el éxito en el rodeo”.

Destaca el trabajo que hay detris.

“Son 11 anos de trabajo solo en ellas
v, por lo tanto, es una tarea de largui-
simo plazo que hacen todos los cria-
dores de Chile. Entonces, cuando se
habla de maltrato animal, eso choca
con esta realidad que es mucho mas
profunda, que trasciende en térmi-
nos de dedicacion y de tiempo. Siuno

maltrata a un caballo, nunca obtiene
los resultados que espera”, recalca.
Baraona aclara que como criadero
participan activamente en el rodeo,
porque son entusiastas del deporte
huaso v de las tradiciones chilenas,
mas alla de los triunfos o las derrotas.
“Imaginate, en 25 afios han sido
mas las derrotas. Esto es a la altura
de las posibilidades de uno. Es decir,
en el rodeo para criadores tienen que
correr los duefios, un hijo, los sobri-
nos, un nieto en uno de los caballos v
eso facilita la competencia cuando ti
te enfrentas a profesionales”, dice.
Destaca que siempre corren colle-
ras criadas por ellos en las que siem-
pre que se pueda tiene que haber un
Baraona en la cancha. De sus seis hi-
jos, tres corren activamente: José
Domingo, Anibal y Clemente.

LA REVANCHA

Pablo Aninat, campedn de Chile
2019 y tercero en 2022, no habia te-
nido suerte en la Final del Rodeo pa-
ra Criadores.

Y ahora, recién llegado al criadero
de los Baraona —se integro en abril
pasado—, salié campedn.

“Teniamos que esperar el resulta-
do de varias colleras, pero lo bueno
era que ya teniamos los 35 marcados
y exigiamos a las tiltimas colleras ha-
cer las tres atajadas, lo que no es tan
facil. Asi que esperamos tranquilitos
no mas hasta que ya no nos pillaban.
Ahi nos felicitamos y se nos vino toda
la alegria”, senala Aninat.

Para el corredor esa tarde sera
inolvidable, sobre todo porque la fi-
nal se realizd en la zona norte, a don-
de pertenece. “Vivo cerca de Quillo-
ta, estoy como a 50 minutos de Los
Andes, entonces también es bonito
ganar aca. Hicieron una tremenda fi-
nal los organizadores y lo disfruta-
mos mucho”, dice. Y destaca la cali-
dad del ganado y la belleza de la me-
dialuna, que estuvo llena de publico.
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INFORME AGROMETEOROLOGICO

SISTEMA FRONTAL TRAERA LLUVIAS A LA ZONA SUR

habra abundante nubosidad gue
comenzard a disiparse el jueves.
Desde Atacama hasta Nuble pre-
dominara el cielo despejado, mien-
tras gue de Biobio al sur variara
entre parcial y nublado. Desde La

Perspectiva del 3 de febrero al 9 de febrero

DIRECCION METEOROLOGICA DE CHILE

Durante la semana la costa del
norte hasta Valparaiso presentara
cielo nublado con nubes bajas,
mientras que entre O'Higgins y

essses Biobio estard mayormente despe-
b4+ . jado. Desde La Araucania al sur
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precauciones la humedad it~
para disminuir el en sus cultivos -
riesgo de Cuide los riegos a
incendios. mediados de semana.

11 AV REGION

Cielos nublados

en la costa

La costa presentara cielos nublados. Las tem-
peraturas estaran sobre lo normal a mediados

de la semana, mientras que el resto de los dias
estaran en los valores normales.
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VEA INFORME Y ANALISIS COMPLETO EN
www.elmercurio.com/campo

RM A VIII REGION:
Altas temperaturas a
mediados de semana

Estas regiones tendran cielos despejados en el
interior. En Bicbio la nubosidad variara entre par-
cial y nublado. Las temperaturas maximas estaran

gue el resto de los dias se mantendran dentro de
los valores habituales,

sobre lo normal a mediados de la semana, mientras

Araucania a Los Lagos habra llu-
vias débiles. Las temperaturas
maximas estaran sobre lo normal
entre Valparaiso y La Araucania. El
resto de la semana presentaran
valores normales.

D

Ventile sus invernaderos
para regular la humedad.

IX A X REGION:

. g e . % e
Lluvias débiles a inicios
(](‘ semana
A inicio de semana habra abundante nubosi-
dad que comenzara a disiparse progresiva-
mente. Se esperan lluvias débiles a partir del
inicio de la semana debido al paso de un
sistema frontal, con chubascos entre la costa
v la precordillera.
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Campingy accesorios outdoor

EL MERCURIO

Todo lo que necesitas para tus nuevas aventuras
lo encuentras en Tienda Club.
Precios especiales en equipagmiento para tus vacaciones.
Carpas, quitasoles, carros de transporte plegablesy
convertibles, sillas y sacos de dormir.

Socios desde $23.990
(Pdblico general desde $29.990)

Disponibles en Casa Club Santa Maria y www.clubdelectores.cl/tienda
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OPINION
Sobrerregulacion
vs. patrimonio
fitosanitario

CRISTIAN MUNOZ CARIAGA
PRESIDENTE INSTITUTO PENSAR AGRO CHILE
(A FUTURQ IPA CHILE)

Un pilar de la produccion silvoagrope-
cuaria en Chile es su patrimonio fitosani-
tario. En ello los agricultores han sido
esenciales, ejecutando decisiones en los
tiempos que exigen la inocuidad y la se-
guridad alimentaria. Entre esas decisio-
nes estan los tratamientos fitosanitarios,
queresponden aamenazas causadas por
las plagas o el clima. Sin embargo, la re-
solucion 243 del SAG, publicada el lunes
20 de enero 2025, no conversa con la
realidad.

Seremos claros: es imposible avisar to-
da aplicacién de plaguicidas al SAG con
48 0 24 horas de anticipacion (sea en cul-
tivos abiertos, cubiertos, packings, bo-
degas, etc.). La falta de conectividad en
la ruralidad impide las comunicaciones
electrénicas, con lo que solo queda con-
currir presencialmente al SAG, perdien-
do tiempo valioso del agricultor y sus es-
casos recursos para hacer aplicaciones
que pueden ser vitales para el cultivo.

Por otro lado, las contingencias sanita-
rias o climaticas dejan ventanas de tiem-
po muy estrechas para evaluar, decidir y
hacer la aplicacién. Frecuentemente ese
margen de tiempo no supera las tres ho-
ras, por lo que es imposible avisar con
mayor anticipacion. Ademas, es frecuen-
te que las aplicaciones programadas no
puedan hacerse en las fechas prefijadas
debido a contingencias climaticaso ala
falta de disponibilidad de maquinaria.

Aunmas, solo por causas estacionales,
muchos avisos se concentraradn en pocos
dias, causando atochamientos entre los
usuarios y en el SAG, el cual tendra pro-
blemas para procesar la informacidn.

Apelamos a la colaboracién publico-
privada que caracteriza al trabajo entre
los agricultores v el SAG. Por lo mismo,
agradecemos al ministro de Agricultura
su idea de formar una mesa técnica que
revise esta resolucion, para avanzar en
soluciones que mejoren las buenas prac-
ticas agricolas y que proporcionen a la
autoridad informacién Gtil para resguar-
dar nuestro patrimonio fitosanitario.

| CAMPO

RESUMEN DE PRECIOS EN FERIAS DE GANADO
Del 22 al 28 de enero de 2025,

Feria Novillo Noville Vacas Vacas Vaquillas Vaquillas

Precios por Kg item Gorde Engorda Gordas Engorda Gordas Engorda Toros Terneros Terneras Cerdos Lanares Caballos
Car Ltda. 1.982,0 1.973,0 13130 13550 2.0320 2142,0 15250 20300 19530 2.080,0

San Carlos 1.704,0 1629,  1.048,0 990,0 1.627,0 15910 13930 16520 14740 1.975,0

Lunes (27.01.25) 28,0 126 60 25 94 172 8 70 80 67

Car Ltda. 29680 22720 1.458,0 11940 2510 1.785,0 1.689,0 21070 1.635,0 18320

Bulnes 2130 1.889,0 12370 1.062,0 17510 14060 15020 1.782,0 1.313,0 1.667,0
Miércoles (22.01.25) 155,0 243 127 22 m 41 19 143 37 80
Tattersall 24852 1.968.,8 18219 1.333) 23754 1.753.8 1.901,1 2.003,2 16813 1.084.8
Melipilla 2160,0 1.558,0 1.390,0 10500 2.0960 14440 1.4326 1.650,0 1.498,0 739,0
Lunes (27.01.25) 83 m 48 48 25 72 51 109 53

Tattersall 26078 1.753.4 1.546,9 6122 2.029.3 12729 1.912,2 219,0 15500

Curicd 1965,0 13540 1.500,0 612,2 1.593,0 1.2729 1.501,7 1.756,0 1.550,0

Martes (28.01.25) 127 40 32 4 3 9 21 32 1

Agricultores 2.465.7 19243 1.413,2 9925 21885 19896 13314 1.879,1 1.615,2

Linares 2129,0 1.795,0 1150.0 9925 17720 15500 12380 17200 14560

Lunes (27.01.25) ne 123 57 3 39 28 7 32 15

Agricultores 26728 1.869.9 1.458.3 11734 21857 1.715.9 1.383.3 1.876.5 1.300,0

Talca 2.305,0 17650  1.047.0 8520 20020 14620 13430 15830 12650

Martes (28.01.25) 150 27 21 10 22 31 6 12 12

Agricultores 20289 18558 1.348,9 0,0 17369 1.952,6 11852 1.900,0 1.283.2 12720

Parral 1.745,0 1.631,0 1146,0 0,0 1.736,9 15810 1.185,2 1.758,0 12832 1.272,0

Miércoles (22.01.25) 69 55 28 0 4 34 5 60 3 L5 70
Agricultores 1.467.2 1.717.2 12410 7781 1.683.4 1.641,7 1.260,0 1.935,0 1.709,4 1169,2

San Javier 1.467.2 1.525,0 1.029,0 7781 16834 1.447,0 1.260,0 1.702,0 1.579,0 1168,2

Viernes (24.01.25) 6 43 il 5 3 18 1 22 16 3 272
Tattersall 24176 18736 12385 617.5 16737 14629 1.299,2 19234 15000

Bulnes 2.268,0 1670,0 10390 617.5 1513,0 1.462,9 1299.2 19234 15000

Jueves (23.01.25) 8 B6 17 8 15 8 3 3 2

Bic-Bio 1.896.8 2100,2 1.538,9 14013 1.875.6 18145 16257 27529 19443 1.200,0 14284
Los Angeles 1.857,0 1.780,0 11910 998,0 1.852,0 1467,0 14090 18310 15460 12000 1.048,0
Sébado (25.01.25) 6 121 68 30 7 85 25 128 &0 1 144
Tattersall 2.660,9 1.914,7 1.457,2 6875 2.6959 1.806,8 17293 20464 1.566,6

Los Angeles 20220 18630 10980 6875 20190 17120 13913 19020 1.567,0

Lunes (27.01.25) 178 40 177 2 63 29 16 74 A5

Araucania 19061 2.197.2 1.722.2 1M38 19108 18399 1577.2 27094 21619 1.093.8
Victaria 1.754.4 1.866,4 1.246,1 1.026.3 1.855.8 15619 1.354.7 1.951,5 1.807.9 1.093.8
Viernes (24.01.25) 21 56,0 70,0 18,0 41,0 43,0 9,0 87,0 35,0 20
Bernedo 22237 21813 18814 13615 2337.7 21823 14318 20286 20058 17300 17254 15178
Temuco 1939.8 1.890,0 14283 10806 20750 18229 13851 1.881.7 18178 14456 15831 1.2250
Lunes (27.01.25) 35 390 31,0 17,0 340 350 8,0 26,0 440 87,0 147,0 340
Araucania 31449 23765 21995 13775 27954 20277 1.709.5 27656 2Mm.5

Temuco 2.2051 18420 14055 956,0 23263 17816 14256 2.0848 18730

Martes (28.01.25) 123 129 236 44 215 60 21 ng 43

Tattersall 23892 22570 1.789,6 11671 24734 2189 1.675,1 25840 21656 1.664.8 13336 12301
Freire 2.059,0 19297 1.259,6 951.8 1.929.3 1847, 14125 1.985,2 19023 9529 10417 10273
Miercoles (22.01.25) 46 146 266 32 155 220 25 288 n3 33 209 30
Araucania 1.996,5 2.205) 18049 1.426,0 20658 31317 18304 25615 3.0105 1.090.4
Freire 1.7979 1.890.7 12376 9971 1.7921 1.854,0 14411 2.061) 1.853,2 1.018,8
Jueves (23.01.25) 23 285 195 kel 52 200 52 335 107 9
Fegosa 1.250,0 1.942,0 14722 1103.5 17746 17338 1.523,6 23148 19307 16564 Mo
Paillaco 1.250,0 1.799.5 1217,0 11036 15016 14846 13720 18047 15405 16564 ano
Martes (28.01.25) 1 63 165 i 59 B4 6 224 141 2 5
Tattersall 1.743.7 1.462,4 9538 1.765,0 16813 12919 21465 17171 8000
Rio Bueno 1570,0 1.295,0 96,0 1610 1.481,0 12630 17600 15880 8000
Martes (28.01.25) 74 m 9 27 49 8 213 32 1
Fegosa 22030 2.075.7 1.589.0 11885 1.978,0 1.7859 17274 26129 1.898,9 6752
Osorno 19059 1.777.9 1.317.3 1.079.4 1.698.3 1.594,1 14302 18008 1.783.7 6752
Lunes (27.01.25) 274 106 347 28 166 105 30 268 81 5
Fegosa 14612  2.002.4 1.398,0 16916 19254 13554 23963 2.213.4 900.0
Purrangue 14612 17233 1.251.3 1.489,0 1.673.3 1.355.4 1.880.2 1.800,2 900,0
Jueves (23.01.25) 5 N3 124 35 159 3 284 81 1
Fegosa 1.680,0 2.157.5 14313 10328 16406 20509 14842 24323 20883 8646
Puerto Varas 1680,0 2.066,0 13299 10328 16406 19080 13751 2.0656 1.988.4 8030
Viernes (24.01.25) 3 94 60 4 . 120 10 270 31 7
Tattersall 21977 20735 15154 1.244.8 1.975.8 1.776.2 1160.2 1.978.6 18304 6572
Puerto Varas 2.003,0 1.825,0 1.364,0 12030 18360 15440 1160.2 1539,0 18304 657,2
Miércoles {22.01.25) 106 45 44 12 48 39 3 59 11 2
Fegosa 208759 20545 17819 12359 21029 21412 1.664.4 23680 20590 8040
Puerto Montt 1.849.8 1.913,0 1.364,1 11450 1.872.2 1.8784 14569 2.0011 1.985,0 804,0
Miércoles (22.01.25) 206 186 320 16 277 m 25 272 24 5
Tattersall 20104 17765 1.440.4 800,0 21075 19105 1.650,5 19188 1.889,5

Coyhaique 18410 1.776.5 1.203,0 BOO,0 1.969.0 1.910,5 1.306.2 1.864,0 18250

Lunes (27.01.25) | G 92 1 83 3 29 41 22

Fuente: Revista del Campo y Afech Prom. 5 pp.= promedio 5 primeros precis, ponderado por el numero de cabezas transadas v promedio general,
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odo partio en 2017 co-

mo un proyecto de es-

tudiantes de Docto-

rado y Posdoctorado

de la Universidad de

Médena v Reggio

Emilia, en la region de Emilia Ro-

magna, en Italia, donde se investiga-

ban las propiedades de los subpro-

ductos de la industria agroalimenta-
ria y formas para revalorizarlas.

“Vimos que esos subproductos, co-

Harinas creadas a partir
de desechos del agro

Desde la region de Emilia-Romaiia, el corazon de la agricultura italiana, Packtin esta revolucionando la
industria alimentaria con una nueva propuesta de economia circular: Harinas hechas a base de cascaras y
desechos de naranja, jengibre y tomate. Los subproductos vienen de fabricas y productores cercanos a su
planta, en la cual estan procesando y revalorizando aproximadamente 500 kilos diarios de desechos con

la sostenibilidad en mente.

CONSUELO LEAL VALDERRAMA

mo las cascaras de las naranjas y los
tomates o los descartes de las indus-
trias que producen jugo, eran muy ri-
cos en componentes saludables y va-
liosos como la fibra, proteinas, antio-
xidantes y vitaminas, pero eran tra-
tados como
basura, como
algo que debia
ser descartado
lo antes posi-
ble”, explica
Andrea Quar-
tieri, cofunda-
dor, junto a
Ricecardo De
Leo v Frances-
co Bigi, de Packtin, empresa que re-
convierte los desechos agroalimen-
tarios en alimentos.

Si bien inicialmente pensaron en

producir polimeros y plasticos bio-  Andrea Quartieri cuenta que hacen harina de cascara y restos de
degradables, al descubrir las condi- naranjas.

GENTILEZA PACKTIN

ciones alimentarias de esos desechos
apostaron por transformarlos en ha-
rinas que pudieran seguir utilizan-
dose como alimentos.

Para eso, en Packtin recuperan los
descartes producidos por las indus-
trias procesadoras de alimentos cer-
canas a su planta en Reggio Emilia,
principalmente cascaras de naranja
y tomate, pero también restos de la
produccion de leches vegetales como
arroz y avena. Actualmente estin
trabajando en producir distintas ha-
rinas a partir de estos descartes, las
que ya comercializan y a las que
pronto sumaran galletas.

Andrea Quartieri cuenta que de-
sarrollaron la maquinaria para pro-
cesar los restos de frutas y hortalizas,
preservando sus nutrientes, ya fuese
secindolos para evitar la degrada-
cion, o bajando las temperaturas pa-
ra que no fermenten. En el proceso,

ademis, recuperan el 100% del agua
que se extrae de los restos y la reutili-
zan en la misma planta.

Si bien hasta ahora han trabajado
solo con cultivos de la region, Quar-
tieri explica que el proceso que Pac-
ktin utiliza podria aplicarse a los res-
tos de otros cultivos, como granadas,
que estén en otras partes de Italia.

Ahora, ademas, trabajan en un
provecto que denominan “La Fibri-
ca del Futuro” a través del cual bus-
can posicionar su planta y sus tecno-
logias como un ejemplo que muestre
que la revalorizacion en la industria
agroalimentaria es algo factible.
“Hemos creado algo completamente
nuevo y nos gustaria que fuera un
modelo para cualquier compania de
alimentos, hay formas valiosas y ren-
tables de valorizar estos subproduc-
tos en vez de que sean tratados como
basura” agregd Andrea.

ECONOMICOS AGROPECUARIOS

FUNDOS Y HACIENDAS - compran

FARMSCHILE COMPRAMOS CAMPOS FRUTICOLAS,
Ganaderos, Forestales para clientes, desde Regidn
Atacama a Magallanes, +56996455330

FUNDOS Y HACIENDAS - venden
PROPERTY PARTNERS VENDE EXCELENTE FUNDO
1000 has, bosque, praderas, Lkm orilla rio, comuna

Futrono 569 9888 9222

LAVALSIL.CL- SAN VICENTE DE T T. 18,7 PLANO,
riego, 223746900 (Cod76774)

LAVALSIL.CL- RINCONADA- AUCO. 20 HECTAREAS
planas, regadas. 223746900 (Cod 100690)

LAVALSIL.CL- MELIPILLA- EL CARMEN. 49
hectareas. Nogales, naranjas, mandarinas,
construcciones completas. 223746900 (Cod 103388)

LAVALSIL.CL- CURACAVI- EL AJIAL. 42 HECTAREAS
_planas, riego. 223746900 (Cad 104277)

LAVALSIL.CL- LIMAHUIDA- ILLAPEL. 42,20
hectan_as, 10,15 lts/seq. Estupendo clima. 223746300

_ (Cad.104421)

LAVALSIL.CL- ANCUD. 60 HECTAREAS, BOSQUE
nativo, afioso y nuevo, en proceso de reforestacitn
223746900 (Cad. 106297)

LAVALSIL.CL- VILLA ALEGRE. 51 HAS. PLANAS

regadas con 20 de Nogales. Canstrucciones completas,

223746900 (Cod. 102411}

FUNDOS Y HACIENDAS - venden

LAVALSIL.CL- MELIPILLA- SAN PEDRO. NOGALES,
almendros, construcciones completas. LOOO hectdreas.
223746900 (Cod.B2750)

FUNDOS Y HACIENDAS - venden

FARMSCHILE PARRAL, 225 HECTAREAS CULTIVOS,
agua, infraestructura, pozo, caminos estabilizados, UF
T6.000, +56996455330

FARMSCHILE TENO, 39 HECTAREAS, TERRENO
agroindustrial, excelente ubicacion, derechos de agua UF
106.000, +56996455330

FARMSCHIE VICUNA R{D HURTADO, CAMPO

cordillerano, 50.425 hectdreas, extensas vegas, glaciare
. ideal proyecto de restauracion hidroldgica y
ecosistemas. UF 93.000, +56996455330

FARMSCHILE LICANTEN CUREPTO, CAMPO FORESTAL
677 hectdreas, secano costern, aptitud forestal Acogido
al DL 701, h.lc'] acceso UF 45 840, +56996455330

FARMSCHILE MELIPILLA, SAN PEDRO, 134
hectareas, 90 planas, 10 lotes de 4 hectdreas, Agricola,
_inmobiliario, UF 35,000, +56996435330
FARMSCHILE MOLINA, 56 HECTAREAS, 50 FRUTALES,

frigorifico capacidad L8OO bins, casa administracion
infraestructura, UF 66000, +569964553320

FARMSCHILE CORRAL 29 HECTAREAS, ORILLA DE Ri0
Futa 120 metros, agrado-inmabiliaric UF 6500,
+56996455330

FARMSCHILE CURICO, CAMINO POTRERO GRANDE, 25
hectareas 3 roles, aptitud agricola residencial, planas, UF
23.200, +56996455330

FARMSCHILE CAMPO FORESTAL NATIVO UBICADO EN
la comuna La Unidn 2.750 hectareas aptitud edlica,
forestal, UF 78,800 +56996455330

FARMSCHILE MULCHEN 70 HECTAREAS, ORILLA
carretera 2,000 m/l, terreno plano. cultivos extensivos
aguas inscritas 60 /s UF 25300 +56996455330

FARMSCHILE MOLINA CORDILLERANO DE 2.300
hectareas, "\ch‘ﬂﬁl(,ll‘ veqas v humedales, bafios
termales orilla del rio Colorado, UF 7.500,
+56996455330

GREENE.CL LOS MUERMOS 245 HAS. GANADERAS
+56990507680

GREENE CL LA UH[GN 520 HAS FORESTALES
+56990507680

GREENE.CL PETORCA 50 HAS. CON DERECHOS DE
agua +56990507680

GREENE.CL SAN PABLO (TRUMAO) 106 HAS
agricolas +56990507680

GREENE.CL YERBAS BUENAS 30 HAS. PLANTADAS CON
arandanos +56990507680

GREENE.CL CURACAUTIN 715 HAS. AGRICOLAS Y
ganaderas +56990507680

FUNDOS Y HACIENDAS - venden

GREENE.CL CUNCO 425 HAS. AGRICOLAS Y
ganaderas +56990507680

GREENE.CL OVALLE 185 HAS. CON DRERECHOS DE
agua +56990507680

CHACRAS Y PARCELAS - venden

VENDO LINDA PARCELA 8 HECTAREAS UF
27.000 en Lo Herrera San Bernardo +569
98280989

PRODUCTOS AGRICOLAS - venden

VIVERO BUIN, NOGALES, CHANDLER DE CEREZO,
Ciruelos DAgen, Perales, Almendros, Durazno
conservero, Damasco, 997238006

PLANTAS D'AGEN VENTA PORTAINJERTO MARIANA
2624 +56998483567.

PLANTA CEREZO COLT Y GISELA-6 VARIEDAD A
solicitar. Origen agromillora 995994613

VIVERO SAN FERNANDO OFRECE: NOGALES,
Damasco, Almendro, Membrillo, Caguis, Manzanos,
Perales, Duraznos conserveros, Cerezos, Ciruelos Dagen,
994513545 9‘1‘18055{33
jose.salgado.viveros| ail. com
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